Comment craquer LinkedIn ?

Avec Baptiste Pottier
Freelance et formateur




AU PROGRAMME

<~ 45 minutes de contexte

<~ 15 minutes de mise en action

< Un temps de convivialité pour échanger et réseauter

VYous repartez avec des pistes d'actions concrétes
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Votre présence sur LinkedIn :
les bases
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LinkedIn :

pour quoi faire ?

Elargir votre réseau

Montrer votre expertise ou celle
de votre entreprise

Trouver de nouveaux prospects

Recruter / Etre recruté(e)

fﬂ)’ Baptiste Pottier
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Le triptyque de base

& &

OFFRE IRRESISTIBLE BANNIERE PROFIL
Si possible SMART Offre + CTA complet et a jour

BSP | Baptiste Pottier



Qu’est-ce qu'un profil LinkedIn optimisé ?

€&~ Q Baptiste Pottier
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s pour ion activite

Une banniere claire et facile a comprendre

Un titre accrocheur
in JPZ

. l 5 “  Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, Google Tag Manager,
Baptiste Pottier © (Freeiance et Form Prospection automatisée, Consent Mode, Landing Page | ' Générateur

Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads,

Google Tag Manager, Prospection automatisée, de leads | VP EDHEC Alumni | Ambassadeur EDHEC Entreprendre |
Consent Mode, Landing Page | .. Générateur de . .re
leads | VP EDHEC Alumni | Ambassadeur EDHEC |nV€St|SS€UI’ |mm0b|l|e|'

Entreprendre | Investisseur Immobilier

Bulldozer - EDHEC Business School
Paris, lle-de-France, France

9287 abonnés - Plus de 500 relations e e e e e | ’ o
~ Baptiste Pottier . vo.: C’est la premiére chose
Mes objectifs AJOUter ) @ Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, Google I ’ °
Une section B 4 I Accéder a mon site web q u o n volt !
R
Accéder a mon site web Pour tous les freelances [ entrepreneurs, j‘ai créé un

groupe Messenger pour pouvoir échanger, se refiler des
missions et bons plans, se rencontrer %

Statistiques

@ Privé pour vous Si vous souhaitez :

(7 Développer votre réseau
:. 5100 vues du profil ~ Monter en compétence

Découvrez qui a vu votre profil. .« Avoir plus do_a missions
le groupe est fait pour vous.

al. 21624 impressions de posts )
Découvrez qui interagit avec vos posts. 18 Aonbe e2¢ {31y bont Aon2

Les 7 derniers jours VAOIL bin2 g6 wiz2jou2 KI)’ Bap[lS[e PO[[Iel’



Qu’est-ce qu'un profil LinkedIn optimisé ?

Infos

Vous souhaitez vivre sereinement de votre activité
de freelance en écriture (copywriting,
ghostwriting, rédaction, etc.) ? Vous étes au bon

endroit! & ..voir plus
_— e o Em Em Em Em == == =

Expérience

Animateur du programme
Accélérateur Freelance Sauce Writing - CDI
janv. 2022 - aujourd’hui - 1 an 10 mois

A distance

L'objectif de I'Accélérateur Sauce Writing
est de vous aider a construire une...voir plus

X L'Accélérateur Freelance
o= ¢ Sauce Writing

©% Fondateur
vsv‘:il“i;"‘; Sauce Writing -'CDI ) )
janv. 2020 - aujourd’'hui - 3 ans 10 mois

J'ai créé Sauce Writing en janvier 2020
pour partager mes connaissance:...voir plus
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Accueil Réseau Publier Notifications Offres d'emploi

== = Copywritcirrcolence= == == = o

Infos

Vous souhaitez vivre sereinement de votre activité
de freelance en écriture (copywriting,
ghostwriting, rédaction, etc.) ? Vous étes au bon
endroit ! &

Je m'appelle Valentin Decker et j'ai créé Sauce
Writing en janvier 2020.

Sauce Writing est a la croisée de tout ce qui me
passionne a titre personnel.

D'abord, I'écriture. J'ai commencé a publier du
contenu en ligne en 2016 par pur hasard. Je me
suis pris au jeu et je n'ai jamais arrété depuis. Avec
le temps, j'ai construit une audience de lecteurs
intéressés par mon travail et généré de
nombreuses opportunités.

Ensuite, le business et le marketing. Je suis
fasciné par I'entrepreneuriat et la possibilité, grace
a Internet, de créer un business afin d'en vivre de
maniére indépendante. J'incarne et j'expérimente
cela moi-méme, au quotidien.

Avec le temps, j'ai donc développer ma propre
sauce secrete : une méthode qui allie un travail sur
vos compétences en écriture (que j'appelle les
“"compétences fondamentales”) et un travail sur
vos capacités business. Afin de vous aider a
transformer vos mots en une activité rentable de
freelance.

Vous souhaitez découvrir mon travail ?

20 =

Notifications Offres d'emploi

@ a

Accueil Réseau Publier

Vous souhaitez découvrir mon travail ?
— o = o = == =
I &2 J'ai créé un mini-cours de 5 jours pour vous

aider a écrire de meilleurs articles :
https://www.saucewriting.com/5-jours-
ecrire-articles
& Jetez un oeil au grand guide de I'écriture en
ligne que j'alimente :
https://www.saucewriting.com/guides

] Mon dernier livre : Publier de la M*rde

avec Style
https://www.saucewriting.com/publier-mrde

@ QUELQUES SIDES PROJECTS &}

@ J'anime une newsletter perso dans laguelle je
partage mes péripéties entrepreneuriales et mes
curiosités intellectuelles :
https://www.valentindecker.com/#/portal/

T J'anime une newsletter payante, Pygmalion,
pour aider les freelances en écriture a trouver des
trés bons clients. Elle me génére 1K€ de MRR. Pour
s'abonner :
https://pygmalion.club/

J'anime chaque année le Défi Briques avec
Killian Talin. Un défi de création quotidienne qui
rassemble plusieurs milliers de personnes.

& J'anime réguliérement des apéros entre
freelances/entrepreneurs Lyonnais.

& Je lis un livre par semaine et j'écris tous les
jours depuis 5 ans. Meilleure décision de ma vie.

N'hésitez pas a me suivre/m’'ajouter/m'écrire «

[ o oy
‘ -: -'-e -—
Accueil Réseau Publier Notifications Offres d'emploi

Infos :

Il parle a sa cible
avant de parler de
lui.

Expériences:
Du détail pour
asseoir sa
légitimité et sa
crédibilité.

E{P‘ Baptiste Pottier
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Qu’est-ce qu'un profil LinkedIn optimisé

Sélection

Lien

485

e
8 3 4 4 4

\ MON DERNIER LIVRE

\ Courage, illusions
2 et sagesse

Mon livre : Courage, illusions et
sagesse

amazon.fr

les 3 paliers d'une activité
rentable de freelance en écriture
(copy, rédac, ghost).

COURS PAR EMAIL

Les b blocages des 9
freelances en écriture
{rédac’, Copy, ghost, ele ) AN

Surmonter les 5 piéges des
freelances en écriture
saucewriting.com

Et le plan d'action pour les
surmonter afin de vivre de votre
activité.

& Masélection

Lien

N

Freelance en écriture
(Copywriting, Content,...) ?
saucewriting.com

Un Bootcamp de 12 semaines
pour atteindre les 40 000€ de
CA annuel. &

M R

B %

¢ (+

Ajouter un post
Ajouter une newsletter
Ajouter un article
Ajouter un lien

Ajouter un média

E{P| Baptiste Pottier



Page entreprise ou profil : que choisir

?

Titaina Bodin | | - Abonné ses
Fondatrice d'OGRE LA FABRIQUE - Art de la table .. . Je crois que les man..
3 mois - ®

Aujourd'hui, on passe un nouveau cap avec OGRE LA FABRIQUE !

%% On a 2 ans ! Déja deux ans que nous avons lancé notre marque de ...voir plus

‘e

Mettre en avant votre
expertise métier

&

T
| .
S

Raconter votre histoire
et celle de votre marque

2 t"
s .
% J\\‘I,Gg}"? - 2%\(%‘
Humaniser votre "*:;;«*’
communication

Créer du lien avec votre réseau

"«{?’,@

AT
&

Titaina Bodin | | - Abonné see
Fondatrice d’OGRE LA FABRIQUE - Art de la table

. . Je crois que les man...
1 sem. + Modifié - @

@

. Quand j‘ai voulu lancer OGRE LA FABRIQUE, je ne voulais RIEN créer de
nouveau !

..voir plus

E{P| Baptiste Pottier



Page entreprise ou profil : que choisir ?

- OGRE LA FABRIQUE v Suivi .-
OGHRE 1179 abonnés

5h-®
Nous faisons partie de la sélection du dossier Pop Culture du Magasine Art &
Décoration du mois de mars 2023 !

Un set réalisé par Karine lalbaltry villame , et Alexandre Réty wl

Merci Francéclat et Marie Laure DELAGE pour cette parution presse

OGRE LA FABRIQUE

Sauvegardons ensemble notre patrimoine frangais . Un projet de vaisselle made in France ?
Contactez-nous !

Ly .. 3 Commerce de détail - Paris, lle-de-France - 1179 abonnés
COULEURS & MATIE! T

Taesentier 18
{@pricimpss

Voir les 2 employés sur Linkedin

(Consulter le site web @) Plus

Exprimer votre
positionnement

Développer votre Valoriser vos

: : 5t e . Attirer des talents
¢ Margaux Keller 4t 11 4 image de marque collaborateurs

€os

Gagnant Foliweb awards 2022 : ogrelafabrique.com

BSP | Baptiste Pottier


https://www.ogrelafabrique.com/

Question de visibilité..

- 1179 abonnés Abonnés 2171
oami OCRELAFABRIQUE v Suivi ser Titaina Bodin | |- Abonné
(- 1 liia?tg"es Fondatrice d'OGRE LA FABRIQUE - Art de la table __ . Je crois que les manufac...
) 1sem. - Modifié - @

Connaissez vous I'histoire de nos moules d'assiettes | 2 i . .
. Quand j'ai voulu lancer OGRE LA FABRIQUE, je ne voulais RIEN créer de

C'estici ...voir plus nouveau !

Titaina Bodin | |- Abonné
Fondatrice d'OGRE LA FABRIQUE - Art de la table .. . Je crois que l... +/ Suivi

1sem. - Modifié - @

..voir plus

. Quand j'ai voulu lancer OGRE LA FABRIQUE, je ne voulais RIEN créer de
nouveau !

..voir plus

Q@O Vous et 80 autres personnes 11 commentaires . 1 republication

F§P | Baptiste Pottier



2.

Les hacks pour générer un
post viral



Baptiste Pottier - vous
Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, Google A h Att‘ |1 tt t‘ @ S "
Accéder a mon site web Ccroc e | I rer a en IOn ?

5j-®

Sed g Aujourd’hui je vous présente Builders Factory.
Pour tous les freelances [ entrepreneurs, j'ai créé un

I groupe Messenger pour pouvoir échanger, se refiler des |
missions et bons plans, se rencontrer %

e ppe—— dans un hétel particulier. Un seul objectif : créer.

Le concept est simple. Enfermer 100 personnes pendant 30 jours, de midi & minuit

Si vous souhaitez :
{3 Développer votre réseau | H 7 2 A Un événement jamais vu en France,
~ Monter en compétence K\ va Ieu r S usc Ite r | I nte ret Le projet de ma vie.
Avoir plus de missions
le groupe est fait pour vous. Pour participer : taap.it/IW8mv5
—-— e o o o - o o Ee Ee ==
I_Vous avez juste 8 commenter ET m'envoyer une demande I
l_de connexion pour que je vous ajoute dessus @& &
— e -

—

Communauté ouverte a tous les

ENTREPRENEURS Double Appel a I'action

T AGE D E MISSION
LES SEMA

b i
S
o

2 e Créa | Attirer 'attention

N\

CC@ 36 203 commentaires « 12 republications

E{P‘ Baptiste Pottier



Ca dépend de votre cible et de ce que vous voulez raconter !

Par exemple:

Les 6 régles d'or pour bien gérer sa boite

.voir plus

Top pour les contenus
pédagogiques

< texte synthétique

< trés visuel

<~ interaction avec le post
<~ watch time ++

chasseurs.

Baptiste Pottier - vous
Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, C
Accéder & mon site web

1an(s) + ®

J'ai vécu 6 mois dans la ville de Pablo Escobar en 2023 et
voici mon bilan

plus

i, 16080 impressions Voir

Top pour travailler sa
marque personnelle

<~ créer du lien avec
l'audience

<~ se faire connaitre
<~ exprimer un avis

<~ susciter le débat

E{P‘ Baptiste Pottier


https://www.linkedin.com/posts/erwan-jarrand_6-r%C3%A8gles-dor-pour-bien-g%C3%A9rer-ta-bo%C3%AEte-activity-7178329863081058305-tP5P

Ca dépend de votre cible et de ce que vous voulez raconter !
Par exemple:

@ Baptiste Pottier - vous £, Romain QUECHON - 7er
Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, G

s, G Créé ta « leads-machine » B2B avec I'lA et les Automati
Accéder a mon site web Accéder 3 mon site web
1 mois - ®

7 h - Modifié - ®
Ce mardi soir, je serai présent au palais Brongniart

(Bourse) pour une soirée exceptionnelle sur le théme du

- 2024 : 15 outils Growth utilisés - colts entre 600 a
Personal Branding.

= Top pour les évents et 70Ymds-processcomplexsagheer - L Top pour partager de
les lancements la valeur

SOIREE SPECIALE
PERSONAL BRANDING

X AVANT & APRES - t ti
< texte synthétique , e o r'T;lon rerson ex%gr '€
N . ) s s @) ClAY +— P rigityio =
< trés visuel — Wk, o' B © uquerl =oh audience
2~ watch time + AN L1 < susciter le débat
. o o <~ watch time ++
a — Evaboot l
i e S Linked 3
Linl L g
€CY 95 112 commentaires - 4 republications

E{P‘ Baptiste Pottier



Ca dépend de votre cible et de ce que vous voulez raconter !

Top pour travailler sa

Top pour hooker
marque personnelle

I'utilisateur
<~ créer du lien avec
'audience

<~ rentrer dans la téte des

-
' EN MARKETING gens
!

<~ long a créer

0 4 | | <~ watch time ++
A

<~ bon scroll stopper
<~ rapide a créer
<~ peu utilisé

ﬁt‘ Caroline Mignaux [
i i

La situation de «

fﬂ)’ Baptiste Pottier



#2 La régularité
est la clé

Préparez vos publications en avance

Programmez-les pour gagner du
temps

E{P‘ Baptiste Pottier



L'engagement est la clé - le commentaire est roi

Transformer autant que possible ses posts en Lead Magnet a obtenir contre un
commentaire

Double call-to-action Commentaire + Demande de connexion

Penser expérience utilisateur en facilitant la lecture (phrases courtes, sauts de ligne...)
Utiliser des emojis et/ou du gras pour faciliter la lecture

Les 90 premiéres minutes sont importantes

Répondre a TOUS les commentaires + MPs

=> vous fidélisez votre audience
=> yvous augmentez votre reach sur vos futurs posts (I'algorithme montre davantage les
posts des personnes avec qui l'utilisateur a interagi en MP)

P{P | Baptiste Pottier



La puissance des COMMENTAIRES .

commentaire

partage

voir plus

x7

like X 4

x1

Un commentaire a 12 fois plus d’'impact qu’un simple like

source : Just Connecting - Algorithm Research 2022

f{])‘ Baptiste Pottier


https://www.linkedin.com/posts/richardvanderblom_algorithm-report-2022-edition-4-november-activity-6995279862512914433-MrRb/

> faciliter la prise de contact

Baptiste Pottier - vous
Formation N°1 Leadgen | Google Ads, Meta Ads, G
Accéder a mon site web

4 mois - ®
Je vous partage le dossier bancaire que j'utilise et qui me

permet d'acheter un bien par an 2 crédit en nom propre
(sans SCI) ﬁ .. plus

Like + Réponse
a TOUS les
commentaires

DOSSIER
BANCAIRE

Baptiste Pottier

Entrepreneur et Investisseur e

€0 638 1375 commentaires « 1 republication
o) @ @
Jaime Commenter Republier Envoyer
ul. 196686 impressions Voir
Réactions

. 2&Q0a -

Commentaires Les plus récents £

2 Julien BIGOT o - 1er 5j s
J'aide les entreprises B2B 4 § leur CA grice 3
Bravo ! Chaud pour voir ¢a :) merci !
Jaime + © 1 Répondre - 1réponse
@ Baptiste Pottier T 3j e

Formation N*1 Leadgen | Google Ads, Meta..

Julien BIGOT 4 C'est envoyé &

J'aime Répondre

{ Loic BARRAL - Ter 5j eee
Technicien automaticien et maintenance industri

Bravo.

Avec de la volonté et de la persévérance on peut

aller loin.

Jaime - €1 Répondre - 1rénonse

4 Baptiste Pottier [ (Freelance =t Formateur) « 13:40
Bonjour Jonathan,

mon dossier bancaire est accessible via ce lien:
https://baptiste-pottier.com/dossier®%20bancaire/
Jai vu que tu avais créé ton agence.

Je travaille avec plusieurs réseaux immobiliers. Je leur mets
en place des systémes d'acquisition pour qu'ils puissent
avoir des vendeurs de bien qui les contactent tous les
jours.

On peut en discuter lors d'une visio si tu le souhaites.

Prospection
personnalisée

Bonne journée @
Baptiste

; hello baptiste

ca peut interesser

Partager un contenu sur Linkedln en échange d'un commentaire permet d'identifier
facilement des prospects potentiels puis entrer en contact avec eux par message.

E{P‘ Baptiste Pottier



3.

La prospection
automatisée



Les piliers de la prospection

(7N

AUDIENCE

() 2

CAMPAGNES DE OFFRE PERTINENTE
PROSPECTION
AUTOMATISEE

BSP | Baptiste Pottier



SE FIXER UN DEFINIR SES CRITERES CHERCHER PROSPECTER
OBIJECTIF DE CIBLAGE & QUALIFIER EFFICACEMENT

P{P | Baptiste Pottier



[ saLes navicaTor

Prospect Compte < Réduire Recherches enregistrées  Personas cher des mots.

| CE

“promoteur immobilier’, France, .. 31tres  Enregistre l recherche pour étre avertie..
i o LR (@ 516 esuats
enveprise Intetion aschat ® 2 -
+ ent vetre enreprise 0 »

o Benjamin Bidault de Isle - 2¢ o
Vi de prof sécertes 0 ® ) Promoteur mmabile  BDI Developpement ©)
fectifs de entreprise % + s 6 mok
Meilleures mises en relation @ m R

Reiations %

+ Relations de 2 niveau X ] Jerome BOIS - 2¢ @ m
Promoteur immobiler - Traval Freeance
Relations de 3e niveau et plus X I3 13 T =

Ueu du siége social de lentreprise + 4moi

Entreprise précédente ® +

0 free-lancs

Relations de + Apropos : Acueleme

e hecencoboie b @ J » n L

Fonctior

x + Fe u] ‘ Guillaume Fénéon o
+ Ventes Expériences partagées (2 ) Promoteur immobilier - CEFIM

ntitulé de poste actuel ¥

Nouvelles récentes @
- = b7 (Erpe—

[m] Joan GUIDICELLI - 2¢ @)
e ) Promoteur immobilier - JOAN GUIDICELLI PROMOTION 9 m

Niveau hiérarchique % +

+ Premier emplo

1130 5 mois dans Fentreprise

Dans 'actualité (0) 5 =
+ A propos : Deux secteurs

mobilier et la fintech -

 Immobilier & Investise résidentiels et

voir plus

(e

Ancienneté dans I'entreprise actuelle + Flux dactivité
Heathcliff Zingraf - 2
S, .. . Persona @ [EEEEM + g
Ancienneté au poste actue! + Promoteur immobilier - Immolazare
Liste de comptes + 13 ans 1 mois 3 ce poste | 13
.
0 T
Liste de prospects +

Zone géographique X

[ France | x JE3 [m} M\ Sébastien Buhour - 2¢
Personnes dans le CRM - 2 3 (e
Entrepreneur et Promoteur Immobilier - WorldBasics & Cos Ltd

+ Paris et périphérie (8 M+) Passez votre contrat au niveau supérieur pour activer le
fire

5. voir plus

Filtres
(géographie, Intitulé du poste actuel,
relations, actifs sur Linkedin...) ‘Baptiste Pottier



Comment j'entre en contact ? Quelle valeur j'apporte ? Quelles actions mettre dans sa
campagne ?

Message 2 : Proposer une nouvelle
offre / Rebondir

J'ai oublié de préciser que je propose des
formations sur le sujet pouvant étre pris en charge
par ton OPCO.

Mon dernier client a eu 2 nouveaux clients le mois
derniers avec les méthodes enseignées.

Demande de Au plaisir d'échanger,

Like d'un post | -
connexion (sans note) aptiste

Vue de profil Suivi du prospect Message 1: Proposer de la Valeur

Hello {first_name}, je suis tombé sur ton profil et j'ai vu que tu étais
Conseiller en gestion de patrimoine.

Je travaille avec plusieurs conseillers et leur permet de trouver de nouveaux
clients de facon semi-passive tous les mois.

Tu serais intéressé pour en discuter ?

Bonne journée,
Baptiste

fﬂ)‘ Baptiste Pottier



La structure d'un bon message

ATTENTION
DESIR

v

Attention / Contexte
Quelles sont les raisons de la prise de contact ?
Quoi/ Qui la permet (recommandation) ?

Intérét / Probléme
Enoncer le probléme / la thématique.
Parler du cas général et pas de la situation du prospect.

Désir / Solution
Quelle est votre proposition de valeur ?
Cas général, ne pas formuler une proposition.

Appel a I'action
Inviter a une action.
Question ouverte afin de poursuivre I'échange.

BSP | Baptiste Pottier



Y Waalaxy : Interface claire, facile & prendre en main, mais beaucoup trop cher

<~ Linked Helper : Un peu plus complexe a prendre en main, mais beaucoup plus
de fonctionnalités (pour le Social Selling) et moins cher que Waalaxy

Y La Growth Machine : Trés puissant pour du multicanal et pour des
automatisations personnalisées (avec Make) mais complexe a prendre en main

<~ Lemlist : Facile a prendre en main. Puissant pour du multicanal (Linkedin +
Email + Téléphone)

P{P | Baptiste Pottier



Scannez le QR code-suivant pour récupérer le
support de présentation

A vos questions !



MERCI !

Vous souhaitez vous former ou déléguer votre génération de leads :
baptiste-pottier.com

000




